Affarsmodell for att fordubbla
kollektivtrafikens marknadsandel
— en ideskiss
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Fokus pa:

« Kundorientering av hela branschen
« Sammanhallna och effektiva systemlosningar
« Okad valfrihet och méangfald

« Strategisk bestallarroll med 6kad malstyrning och
minskad detaljstyrning

« Okad affarsmassig frihet for operatorerna.
e Innovationskraft

o Granslos samverkan for att fa mer kollektivtrafik for
pengarna

« Kollektivtrafiken i den fysiska planeringen
e FoOrandring i ordnade former
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Regionala Planer for Hallbart Resande

 Medborgarnas och resenarernas behov

« Naturliga arbetsmarknadsregioner

« Regionens utveckling pa kort och lang sikt

» Integrerad trafik- och infrastrukturplanering

» Biltrafikens utveckling

e Sambhallsmal pa regional niva

« Okat strategiskt inflytande for den politiska nivan
 Minskad detaljstyrning

 Gemensam planeringsprocess
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Fran Plan till avtal

« Offentlig inbjudan till operatorerna att diskutera
kommande upphandlingar

« Arlig uppdatering av Regionala Planer tillsammans
med alla berdrda intressenter:

e beddmning av kommersiell respektive
samhallskopt trafik

« diskussioner med operatdrerna om lampliga
avtalsformer

« konkretisering av upphandlingen och
definiering av generella riktlinjer
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Generella riktlinjer

*Ett gemensamt betalsystem

Gemensamma produkter t.ex. periodkort som galler inom hela
regionen

*Operatbrernas mojlighet att sjalv satta priset mot kund vad galler
dvriga tjanster/produkter

*Ett gemensamt informationssystem med reseplanerarfunktion
«Samordnade resevillkor och resegarantier

Gemensamma kundservice- och kundarendehanteringssystem
Hallplatser och bytespunkter som maste trafikeras

Strategiska depaer och verkstader som bestallaren
tillhandahaller

*Uppdelning av ansvaret for att marknadsfora kollektlvtrai}l%eg ubblilt

sAnsvar for resandestatistik och annat faktaunderlag



Fritt marknadstilltrade | nasta steg

* Innebar konkurrens inte bara vid upphandlingstillfallet
« Ger 0kad valfrihet med 6kad mangfald

« Tillkommande aktorer har tillgang till det gemensamma
Informationssystemet med reseplanerarfunktion

« Sarskild 6verenskommelse om tillgang till andra
gemensamma system traffas med den operatér som har

avtalet/koncessionen
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Regional Plan for Hallbart Resande
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Jamforelse med utredning om ny
kollektivtrafiklag

Likheter

« Kundorientering, valfrinet, mangfald och affarsméassighet
« Strategisk bestallarroll med minskad detaljstyrning

« Utgar fran regioner.

Skillnader

« Vision och mal

 Bedbmning av potential for kommersiell trafik

* Regler for marknadstilltrade
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Lundins modell

Steg 1 Steg 2

- Kommersiell trafik utan ersattning
- Samhallskopt trafik
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Affarsmodellen

Steg 1 Steg 2

- Kommersiell trafik utan ersattning
- Samhallskopt trafik
- Konkurrerande trafik | steg 2 (AM)
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